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a actual coyuntura del movimiento econémico mundial, es una variable que

influye directamente en el desenvolvimiento de las exportaciones; asi, la

mayor o menor demanda en los mercados internacionales se han convertido
en un gran reto para todos los que de una manera u otra tenemos que ver con el
dinamismo exportador de nuestro pais, por lo que debemos de estar preparados
parahacerfrenteatodotipo de situaciones.
El comercio internacional permite la cooperacidn, interdependencia y la
competencia entre paises e instituciones para poder obtener la misma cantidad de
recursos y tecnologia. Por ello, se puede reasignar recursos de manera mds eficiente,
lo cual implica que los paises y las instituciones tiendan a la especializacién; muchos
de ellos en la produccidn de bienes y otros en la produccidn de servicios. Asi pues, el
comercio internacional, a través del aumento en las exportaciones e importaciones,
genera un incremento en el nivel de produccién y de ese modo promueve el
desarrollo econémicoy en consecuencia el bienestar de la poblacidn.
Desde la década delos 90' se ha tenido un crecimiento de las agroexportaciones con
nuestros principales socios comerciales, asi como con nuevos paises como Irlanda,
Singapur donde tienen buena demanda de nuestros productos tales como la paltay
los denominados superfoods (quinua, maca, arandanos, esparragos, entre otros). En
ese sentido Promperu participa activamente realizando capacitaciones como el
miércoles exportadory otros, también apoya a los exportadores para que participen
en las principales ferias mundiales como Fruit Logistica (Berlin, Alemania), Gulfood
(Dubdi, Emiratos Arabes Unidos), Alimentaria (Barcelona, Espafia), European
Seafood Exposition (Bruselas, Belgica), Expoalimentaria (Lima, Pert), Seafood
Barcelona (Barcelona, Espaiia), Sial (Paris, Francia).
En los ultimos afios estd en sus inicios el comercio electrénico con el uso de
plataformas digitales tales como Alibaba para empresas pequefias, medianas y
grandes, Ali Express para microempresas y publico en general, también tenemos el
Ebay, Amazon y Mercado libre para publico en general, entre otros; en las cuales se
puedenrealizar comprasy ventas en tiempo real asi como permite hacer seguimiento
desde el pais de compra hasta el lugar pactado en el pais destino, podemos accedera
cualquier tienda del mundo, las transacciones son mas eficientes y toda la personau
empresacuenta con unaexperiencia personalizada.
Dentro de esta dindmica es necesario que las Instituciones de Educacién Superior
Tecnoldgica con carreras profesionales productivas deben fijar sus esfuerzos en
mejorar sus capacidades en cuanto a la mejora de sus productos alinedndose a las
necesidades y requerimientos de los paises exportadores, y con mayor énfasis las
instituciones que cuentan con la Carrera Profesional de Administracién de Negocios
Internacionales deben de empefiarse en contar con competencias que les permita
que sus egresados puedan gestionar los procesos de exportacidon e importacion de
mercancias y servicios; contar con una visién internacional y global del mundo de los
negocios y ser capaz de formular planes estratégicos y operacionales de
internacionalizacién de las empresas, planteando propuestas de mejora de la calidad
y competitividad de las empresas en el contexto nacional e internacional. Este esun
reto que como Institucién educativa lo asumimos y ponemos todo nuestro esfuerzo
paraaportar a esta dindmica con alumnos que ejerzan influencia dentro del contexto
local, luegoregional y finalmente nacional.

Y. wt%mﬂ %yﬂ Ducriones
Director General
[ESTP HUANDO
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i LIC. LUISA. GUILLERMO ROSAS
¢ Gerente General de una reconocida empresa

romover la cultura crediticia y la inclusién financiera nos da la oportunidad de
empoderaralas personas de mas bajos ingresos con préstamos de capital de trabajo, de
estaformaellosaprovecharian dela mejor maneraoportunidades de negocio o atender
también otras
necesidades financieras lo que les permitiria mejorar su calidad de vida. Es en ese sentido que
¢t debemos de tener en cuenta que el crecimiento econdmico y el desarrollo financiero son
aspectos basicos para que un pais pueda salir de sus problemas sociales, tales como la pobreza,
la desigualdad, la informalidad, entre otros, por eso la importancia de hacer inclusién financiera y bancarizar ,sin
embargo es en la ciudad donde mayormente se aglutinan los Bancos, Financieras, CMAC, CRAC, Edpymes quienes
promocionany poner al servicio de la ciudadania todos sus productos y servicios financieros que al final en algunos
casos al haber una sobresaturacién de estas trae como consecuencia el sobreendeudamiento de las personas y el
impacto de las provisiones en la IF. segun niveles de morosidad , por otro lado tenemos la zona rural que por su
dificil acceso y lejania muchas veces no cuentan con estos servicios financieros y no solo por su geografia sino por
lo caro o costoso que resulta establecer unainfraestructura bancariay es por ello que los mayores avances se han
dado en las ciudades. El principal desafio del gobierno y las instituciones privadas debe ser disefiar productos y
servicios financieros adaptados a las necesidades y caracteristicas de los usuarios de estas zonas ya que por lo
general ellos recurren a prestamistas para sus actividades financieras, no importando para ello que los préstamos
sean mas costosos por sus elevadas tasas de interés. Frente a ello se debe considerar la educacidn financiera desde
los colegios, ya que los nifios y adolescentes tienen una gran capacidad de aprendizaje y tienen menos creencias
erréneasy habitosinadecuados quelos adultos.

LA IMPORTANCIA DE FORMALIZAR TU NEGOCIO

i Docente De Administracién De Negocios Internacionales del IESTP Huando

ntre las ventajas de formalizar una empresa se puede destacar una empresa como
personajuridica o natural la constitucion de una empresa unipersonal es sencilla, rapida,
: sin muchos tramites y poca inversion si tu negocio no te brinda los resultados que
: esperabas, puedes replantear sin ningtin inconveniente el giro del negocio en relacién al pago
de tributos, las empresas unipersonales pueden acogerse al régimen tnico simplificado (RUS),
en el cual sélohards un pago Unico mensual de acuerdo a los ingresos en aspectos laborales,
podrd acreditarse como microempresay acogerse alos beneficios del régimen laboral especial.
Formalizar una empresa es dotarla de las herramientas minimas que requiere para su constitucion, operacion y
funcionamiento en una actividad econémica determinada es acompafiarla por el camino de la legalidad, la ética, |
libre competencia, la responsabilidad social y |a preservacion del medio ambiente para mejorar su sostenibilidad
el tiempo y la competitividad empresarial, creando un entorno apto y favorable para la inversidn productj
dignificacion de las condiciones laborales y la creacién deriqueza.

Ser formal le da varias ventajas al pequefo empresario pues tendrd claramente definidos los d
propiedad sobre su tienda, productos, equipos y sobre sus marcas teniendo claramente definidala pr
negocio, equipos y demas, los va a poder utilizar como medio de apalancamiento para obtener
con ello podra tener acceso a otros mercados para un mayor desarrollo de su negocio siendo for;
tener nuevos contactos, podria llegar a un gran establecimiento al que antes no podia llegar
canal de distribucion de sus productos, ser formal permite ademas competir con otros y,
mundo globalizado como éste, podria apuntar también a tener una participacion de otro
yaseaactuando solo o asocidandose con otros.

NEGOCIOS INTERNACIONALES
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EL LICENCIAMIENTO INSTITUCIONAL, UNA URGENTE
NECESIDAD PARA LA MEJORA DE LA CALIDAD EDUCATIVA

DR. ALFONSO VIGO QUINONES
Director General del IESTP HUANDO

| Licenciamiento Institucional es un procedimiento obligatorio para Realidad de la educacion superior

todas las Instituciones de educacién superior del pais, a través del T S T T 7

cual cada casa de estudios debe demostrar que cumple con las |
Condiciones Basicas de Calidad (CBC) para poder brindar el servicio
educativo.
Tal como lo vienen haciendo las Universidades, los Institutos publicos y
privados también deberdn licenciarse y demostrar que cuentan con un
Séptimo nivel de docentes, planes de estudio e infraestructura, tal como lo
establece el reglamento de la Ley de Institutos y la RSG Nro. 322 -
2017/MINEDU, en el cual el Ministerio de Educacién ha establecido un
cronograma de licenciamiento y quienes no logren obtener lalicencia"'no
podran continuar prestando el servicio educativo, sin perjuicio de la
responsabilidad administrativa correspondiente", como sefialalanorma.

Se evaluara las condiciones basicas
en los Institutos Superiores Tecnolégicos:

REF: @ Privados PUblicos

—_——
A partir de: —

IR 2015 )

374 —Qmﬂ

i N t.ota.l. cte- .estt..i.diantes:.
405.900

éQué se supervisara?

Infraestructura, equipamiento y

Bajo esta Iey se regula a. :f " recursos para el aprendizaje

* LosInstitutosy Escuelas de Educacidon Superior Tecnoldgica, publicosy | P Disponibilidad de personal
privadas. Il ‘.) + docente idéneo

+ Escuelasde Educacién Superior Pedagégica, publicas y privadas.

 Institutosy Escuelas de Educacién Superior, publicosy privados.

Prevision economica
-/ v financiera

@? Gestidn institucional
En enero del 2018 comenzard el proceso de licenciamiento para los [
institutos de educacién superior tecnolégica de todo el pais, los cuales @'} Cestion académica
deberan demostrar que cumplen con las condiciones bdsicas para su | e —
funcionamiento, ya sea en infraestructura, docentes o financiamiento. Si e cesoz0i5 -ire
lologran, podran obtenerlalicencia que autorice su funcionamiento.

LA REPUBLICA

Esta evaluacion obligatoria empezara con las 686 instituciones privadas, asi como con aquellas que estdn en
proceso de creacion. En el caso de los institutos publicos, el licenciamiento recién arrancara el 2019 tras un proceso
de reordenamiento y optimizacion de la oferta para determinar cudles funcionany qué ofrecen segtin suregiényla
demanda del mercado.

Segun la norma de condiciones basicas, se evaluard los indicadores vinculados a la gestion académica e
institucional, la infraestructura, los docentes y la previsién econémica. Asi, por ejemplo, los locales deberdn tener
una disponibilidad de, por lo menos, 5.afios y ser de uso exclusivo para fines académicos. Esto para evitar que sigan
compartiendo sus ambientes con chifasy locales comerciales.

Ademas, las sedes y filiales deberan brindar recursos de aprendizaje, como material bibliografico fisico o virtual
como contar con servicios basicos, telefonia e internet. Otra obligacién serd contar con el 20% de docentes a tj
completo. Esto para garantizar la disponibilidad.tanto para horas lectivas, como no lectivas, de maner,
asegure unminimo de calidad en el servicio,

La supervision comenzara cuando se presenten los documentos. El Ministerio de Educacién ten
revisar el expediente y hacer visitas de campo. Sialgun programa o instituto no cuenta conlas c
pasara a un plan de cumplimiento de dos anos para adecuarse a las condiciones. Al término
debera demostrar el cumplimiento de los indicadores. Si lo hace, obtendrd una licenci
cancelara su autorizacién y ya no podra brindar el servicio. Cabe recordar que la nueva
dispone que estas casas de estudio, tras pasar un proceso de certificacion, podran ot
cualle servird al egresado para estudiar luego una maestria en una universidad.

NEGOCIOS INTERNACIONALES
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¢SABIAN QUE SOLOEL 50% DELOS
NUEVOS NEGOCIOS SOBREVIVEN AL ANO?

9 Emprendedor ALBERTO HUAYTA M.
Gerente General de Huaytelcoms y SullkaPeru

uando comencé el negocio en el afio 2001 comencé como

vendedor ambulante y solo queria trabajar por mi cuenta, pero me

inscribi en un taller de manejo empresarial en un corto tiempo
aprendi que el negocio no estaba en trabajar solo, sino, armar un equipo
: de trabajo y busqué unsocio para crear miprimer empresa llamada §=
i Huaytelcoms.

Primero los invite a mi circulo familiar y luego a mis amistades. Al fin mi :
hermano menor Julio Huayta M., me apoyé con la firmay se creé Huaytelcoms SAC en el afo .
2006.Enelafio 2008 llegamos ser el primer distribuidor autorizado de claro en Huaral o
Hasta hoy mantenemos una sélida alianza con América Mdvil Perti SAC- CLARO. Ahora somos el Centro de Atencidn
y Pagos (CAP) en Huaral. Donde nuestros clientes pueden ser atendidos de la mejor manera respetando el
lineamiento de claro. Muchos emprendedores cierran sunegocio antes delafio la pregunta es:

:{PORQUE?
Para mi es muy importante el entrenamiento permanente por que para Huaytelcoms esimportante laatencién al
cliente externo y también a nuestros clientes internos que son nuestros colaboradores. ( -

Huaytelcoms es sindnimo de oportunidad de trabajo para los jévenes y los capacitamos
permanentemente para brindarlamejoratencidn anuestros clientes.

Hemos iniciado un nuevo proyecto llamado SULLKAPERU, nuestro principal objetivo es apoyar a
los emprendedores de Huaral con nuestra multiplataforma la cual invitamos a todos los

jévenes a ser parte de este gran proyecto de negocio teniendo como mentor al  grupo SULLKAPEle
BiiALab.

Tu aliado emprendedor

€) /HuaytelcomsSAC

ENESTAS FIESTAS
NUEVO PLAN .

Y PAGOS
Claro MAQIIIIEY:

Pago de tus servicios

Bloqueo de Linea y Equipo
Cambio de chip

Registro y Actualizacion de Lineas
Duplicado de Recibos

Recibo por Correo electrénico
Cambio de numero

Migraciones - Cambio de plan
Suspencion de Linea
Desbloqueo de Linea y Equipo
Afiliacién y/o Desafiliacién
Activacién Tope de Consumo
Cambio de datos menores
Portabilidad

Equipo en Cuotas

Lleva tu equipo Gratis

Horario de Atencion

Lunes a Sabado:
10: 00 am a 7:00 pm

L1
A
HUAYTELCOMS

Tecnologia y servicios

——
DISTRIBUIDOR AUTORIZADO DE CLARO
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